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Startup

Startup Era

Startup telah diredifinisi 

sebagai usaha baru yang 

didirikan oleh startup 

founders dengan 

bersandar pada tiga pilar: 

kreatifitas, inovasi dan 

teknologi

Startup dan Generasi NEO

• Generasi millenials adalah 

penguasa startup yang saat 

ini sedang marak

• Digital age menjadi momok 

utama

Startup lahir karena pertumbuhan ekonomi yang melejit, 

keduanya memiliki hubungan timbal balik
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Startup Indonesia

bisa Go Internasional!



5

Bukalapak
Menyediakan akses ekspor kepada 

mitra penjual lewat BukaGlobal pada 

2019. Lewat layanan ini, pengguna di 

Malaysia, Singapura, Brunei 

Darussalam, Hong Kong, dan Taiwan 

bisa membeli produk Indonesia melalui 

Bukalapak.

Shopee
Tahun ini, Shopee pun 

menggandeng Sekolah 

Ekspor untuk menjual 

produk lokal dalam 

program ‘500.000 

Eksportir Baru’. 

Startup di Indonesia

Sociolla
E-commerce produk 

kecantikan itu ekspansi ke 

Vietnam tahun lalu, 

setelah mendapatkan 

pendanaan dari sejumlah 

investor global, termasuk 

Temasek.

Madeinindonesia.com

Memfasilitasi UMKM lokal menembus 

pasar global. Startup besutan 

perusahaan minyak dan gas (migas) 

Medco ini menjalankan bisnis dengan 

skema Business to Business (B2B).

TaniHub
Memfasilitasi mitra petani untuk menjual hasil panen ke pembeli di 

negara lain, lewat eksportir. Pada tahun lalu, Co-founder sekaligus 

Presiden TaniHub Pamitra Wineka mengatakan ingin mengekspor 

langsung produk petani lokal ke luar negeri pada 2021.
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The Puzzles of Startup Founder

1. Opportunity Seeker

2. Network Builder

3. Smart Leader

4. Hard Worker

5. Progress Demander
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Bagaimana membangun iklim bisnis
di lingkungan perguruan tinggi?
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The 5 Arrows of Neo Startup Development
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Business Plan Action
Rumusan rencana bisnis berupa 
arah tujuan dan cara-cara 
mencapai tujuan

Action Plan 
Development
Startup dimulai dengan semangat, 
konsistensi dan pergerakan. Bukan 
wacana berbisnis

Push The Pedal
a. Push the Pedal
b. Balance it
c. Concentrate
d. Don’t be Afraid
e. Then you’re done

Scale Up
Melakukan tancap gas dengan 
strategi perkawanan, program 
loyalitas konsumen, 
pengembangan merek, & 
mengundang investor1Day Dreaming

Berangan-angan tentang 

rencana bisnis



Quality Product
Menyediakan 

produk berkualitas 

merupakan pilihan 

strategi kompetisi 

yang efektif

Great Perception

Membangun persepsi 

yang baik dari sisi harga, 

kualitas, gengsi atau 

persepsi lain sesuai 

brand positioning-nya

Innovative Product
Mampu menciptakan 

produk baru ketika 

konsumen tergiru dan 

menghargai produk-produk 

inovatif

NEO “7N1” Competition Strategy

Customer Engagement
Peningkatan kinerja 

kompetisi dipacu dengan 

menerapkan Customer 

Relationship Mangement

Competitive Price
Biaya produksi yang efisien, 

harga beragam sesuai 

permintaan konsumen

Massive Distribution
Ketersediaan produk tepat 

waktu untuk konsumen 

massal

Strive Sales Person

Kehebatan tenaga 

penjual sebagai strategi 

bisnis

Technology

Teknologi untuk memahami  

perilaku, keinginan, 

kebutuhan, dan ekspektasi 

konsumen
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